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1 ������������������	�������	����������
���
1.1 INFORMATIONS D’AIDE À LA DÉCISION POUR CRÉER UN E ACTIVITÉ 
�

� � �

�
�

��� �  PUBLIC :  
Créateurs dans les secteurs du commerce 
de détail de proximité 
 

��� �  TARIF : 100 € 

�
��� �  DÉLAI DE LIVRAISON :   

8 jours �
�
��� �  FICHE DÉTAILLÉE :   

Sommaire d’un dossier à voir sur le site  
www.gers.cci.fr : rubrique « Observatoire  
du commerce et de la consommation ». 
« TÉLÉCHARGER LE SOMMAIRE D’UN 
DOSSIER D’AIDE À LA DÉCISION ET LA  
NOTE DESCRIPTIVE DES PRODUITS 
ÉTUDIÉS »�
�
��� �  CONTACT CCI :  
Catherine MAIRE 
Responsable de l’information Économique  
05 62 61 62 72  
c.maire@gers.cci.fr�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Le dossier d’aide à la décision fournit des éléments de cadrage pour réaliser une étude de marché ou 
d’implantation – À l’aide des données de l’Observatoire du commerce et de la Consommation du 
Gers, collectées et analysées par la CCI du Gers il permet au futur créateur de : 
- définir sa zone de chalandise 

- évaluer le marché potentiel et les flux de consommation sur la zone (évasion, attraction, répartition 
de la consommation par forme de distribution) 

- constituer un dossier de données relatives au comportement d’achat des ménages de cette zone 
et à la clientèle potentielle. 

 
PRÉ REQUIS ET ENGAGEMENT DU CLIENT :  
Avoir défini son projet : activité de commerce de détail, produits et pôle d’implantation possibles dans 
le Gers. 
Prendre rendez-vous à la CCI (environ 1 heure). 
 
TEMPS ASSOCIÉ CCI CEEI À LA RÉALISATION DU PRODUIT :  
½ journée 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  
Éléments socio-économiques de cadrage pour initier une étude de marché. 
Analyse des flux et comportements de consommation des ménages de la zone. 

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

30.06.09�

 
 

 

Infos pratiques Dossier d’aide à la décision 
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1.2 MISES EN RELATION REPRENEUR ET CEDANT D’ENTREPRI SE  
 
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
Créateurs dans les secteurs du commerce 
de détail de proximité 
 
��� �  TARIF : 110 Euros / an pour le cédant 
 

�
�
��� �  CONTACT CCI :  
Christine AVRIL 
Conseiller d’Entreprises  
05 62 61 62 18 
c.avril@gers.cci.fr 
 
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Diffusion d’offres relatives à la transmission cession d'entreprise dans le domaine du commerce,  des 
services et de l'artisanat.  
Diffusion d’une annonce de 7 à 8 lignes sur 2 supports principaux : 

�  un journal, « ACT Contact », qui paraît 4 fois par an 
�  une banque de données, que l’on peut consulter sur le site internet: www.actcontact.net 

 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  
Passer une annonce de cession d’entreprise 

  Etre aidé dans sa démarche de recherche de successeur 

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�
�
�
�
�
�
�

�6�6#�64�

 
 
  

Infos pratiques ACT Contact 
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1.2 MISES EN RELATION REPRENEUR ET CEDANT D’ENTREPRI SE  

 
 
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
    PME PMI à partir de 5  salariés, à la     
    recherche de partenaires ou de repreneurs 
 
    Investisseurs privés 
 

�
��� �  MODALITES :  

Inscription directe à la 
 CRCI Midi-Pyrénées 
 

��� �  TARIF :  

���/93�@%������������
����
�
�

��� �  CONTACT CEEI :  
����� François BEDOUSSAC 
       Chargé d’Affaires 
       05.62.60.68.61 
���� ����������
A
������������ �

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Diffusion d’opportunités de transmission / reprise n’exigeant pas une grande confidentialité.   
Les opportunités d’affaires sont publiées :  

�  dans un bulletin régional bi-mensuel « PMI Contact » 
�  sur  le site Internet : www.pmicontact.net 

 
 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  
Passer une annonce de cession ou de reprise d’entreprise 
Etre aidé dans sa démarche de recherche de successeur ou de reprise d’entreprise 

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

 
 
 
 

30.06.09�

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Infos pratiques PMI Contact 
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1.3  FORMATIONS 

 
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
Créateurs ou repreneur d’entreprise 
commerciale, industrielle et prestataire de 
service 
 

��� �  TARIF : gratuit 
�
�
��� �  FICHE DÉTAILLÉE :   

Programme�
�
��� �  CONTACT CCI :  
Inscription auprès du 
Service Administration 
05 62 61 62 61 
cci32@gers.cci.fr�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Séance d’information,  tous les 15 jours, le mardi matin de 9 H à 12 H 30 
Contenu de la séance: 
- de l’idée au projet : les approches fiscales, financières, sociales 
- les aspects réglementaires et contractuels, 
- les formalités administratives liées à la création d’entreprise ou la reprise 
 
PRÉ REQUIS ET ENGAGEMENT DU CLIENT :  
Avoir un projet de création ou reprise d’entreprise 
 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  

  Avoir les premiers éléments nécessaires à la création d’entreprise 

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

 
 
 

30.06.09�

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Infos pratiques Mardi de la création 
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1.3  FORMATIONS 

 
 
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
Toute personne ayant un projet de création ou 
reprise d’entreprise 
 

�  PERIODICITE :  

5 Sessions par an 
 
��� �  TARIF : 95 € 

�
�
��� �  FICHE DÉTAILLÉE :   

Programme�
�
��� �  CONTACT CCI :  
Christine DUMAS 
Conseillère Point A 
05 62 61 62 21 
c.dumas@gers.cci.fr 
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Formation de base à la création d’entreprise: 

�  démarche marketing, communication 
�  les charges sociales et relations avec la banque 
�  la comptabilité 
�  le statut juridique, fiscal et social 
�  les technologies d’information et communication 

 
INTERVENANTS :  
Christine AVRIL, Conseiller d’entreprises à la CCI, Expert Comptable - Luc SERIS, Responsable des 
Systèmes d’information à la CCI - Banque - RSI 
 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  

  Connaissance des exigences liées à son activité future, des règles administratives juridiques, être  
  formé et accompagné dans le cadre de son projet de création. 

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

30.06.09�

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Infos pratiques 5 Jours pour entreprendre 
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1.4  ACCOMPAGNEMENTS INDIVIDUELS 

 
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
Créateurs ou repreneur d’entreprise 
commerciale, industrielle et prestataire de 
services 
 

��� �  TARIF : Gratuit 
�
�
��� �  FICHES DÉTAILLÉES :   

Informations complémentaires sur les aides 
financières�
�
��� �  CONTACT CCI :  
Christine AVRIL 
Conseiller d’Entreprises 
05 62 61 62 18 
c.avril@gers.cci.fr 
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Etre accompagné dans son projet de création / reprise:  
- pour valider la cohérence du projet 
- par des conseils spécialisés sur:  

- les aspects réglementaires spécifiques au projet 
- le financement de l’entreprise 
- les aides à la création 
- les formes juridiques 
- la couverture sociale des Travailleurs Non Salariés (TNS) 
- les régimes fiscaux d’entreprise (Bénéfices Industriels     et Commercial – BIC ; TVA) 
- les formalités administratives de création 
- le montage de dossiers de financements… 

 
PRÉ REQUIS ET ENGAGEMENT DU CLIENT :  
Pour les créateurs/repreneurs secteur tourisme : avoir rempli le dossier « guide de description de 
projet touristique » à retourner au préalable à Christine AVRIL 
Disponibilité du chef d’entreprise – ½ journée 
 
TEMPS ASSOCIÉ CCI CEEI À LA RÉALISATION DU PRODUIT :  
½ jour 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  
- Contribution à la viabilité du projet 
- Gain de temps 
- Obtention de financements le cas échéant 

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

30.06.09�

 
 
 
 
 
 

Infos pratiques Accompagnement individuel pré- création ou 
reprise d’entreprises  
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1.4  ACCOMPAGNEMENTS INDIVIDUELS 

 
 
 
 
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
Nouvelles entreprises de moins d’un an 
 

��� �  TARIF : Gratuit 
�
��� �  FICHE DETAILLEE  : 
Fiche descriptive 
�
��� �  CONTACT CCI :  
Christine AVRIL 
Animateur 
05 62 61 62 18 
c.avril@gers.cci.fr 
 
 
Martine SABATHIER 
Animateur 
05 62 61 62 54 
m.sabathier@gers.cci.fr 
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Suivi des nouvelles entreprises de moins d’un an sous forme de conseils gratuits et adaptés 
permettant : 
- de vérifier avec elles si elles disposent d’outils pertinents pour leur pilotage. A défaut, de les aider à 
  bâtir des indicateurs et tableaux de bord et à les analyser, notamment sur les aspects commerciaux, 
  financiers, gestion…, 
- de détecter au plus tôt les difficultés éventuelles et les aider à les résoudre, 
- de préparer leur développement 
 
PARTENAIRES :  
FEDER, REGION, Chambre Régionale de Commerce et d’Industrie 
 
PRE REQUIS ET ENGAGEMENT DU CLIENT:  
Nouvelles entreprises de moins d’un an 
Signer Charte d’Engagement 
 
TEMPS ASSOCIÉ CCI CEEI À LA RÉALISATION DU PRODUIT :  
1 Jour 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  

  Optimiser le pilotage de son entreprise, réaliser sa veille commerciale, innover et faire évoluer son    
  organisation�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

30.06.09�

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Infos pratiques CCI Suivi 
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1.4 ACCOMPAGNEMENTS INDIVIDUELS 
 
�

� � �

�
�

��� �  PUBLIC :  
Créateurs / repreneurs ou nouvelles entreprises 
d’un an 
 

��� �  MODALITES :  
Sur inscription 
 
��� �  TARIF : Gratuit 
 
��� �  Nombre / an :  
3 modules 
 

�
��� �  FICHE DETAILLEE :  
Programme 
�
��� �  CONTACT CCI :  
Christine DUMAS 
Animateur 
05 62 61 62 21 
c.dumas@gers.cci.fr 
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Construire son projet  
Son projet de création/reprise d’entreprise et projet d’informatisation 
Bien s’équiper : le matériel et le prestataire 
Choisir un matériel et un service adapté pour son entreprise, sécuriser son système d’information, 
mettre les ressources de son entreprise en réseau, notion de mobilité 
Internet et son entreprise 
Connecter son entreprise à Internet, montrer son activité sur Internet, une communication 
professionnelle grâce à Internet, trouver des informations et des fournisseurs sur Internet, vendre sur 
Internet 
Des solutions pour son entreprise 
Simplifier sa gestion et ses tâches administratives, optimiser ses relations avec l’Administration, 
trouver de nouveaux marchés, de nouveaux clients et les fidéliser 
 
PARTENAIRES : 
FSE, DGCIS, CRCI Midi-Pyrénées 
 
PRÉ REQUIS ET ENGAGEMENT DU CLIENT :  
Créateur-Repreneur ou nouvelles entreprises de moins d’un an 
 
TEMPS ASSOCIÉ CCI À LA RÉALISATION DU PRODUIT :  
1 jour 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  

   Appui à la détermination des besoins en TIC, au choix de solutions adaptées�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

30.06.09�

 
 
 
 
 
 
 
 

Infos pratiques Journées T.I.C 
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1.4  ACCOMPAGNEMENTS INDIVIDUELS  
 

� � �

�
�

��� �  PUBLIC :  
Chef d’entreprise de plus de 55 ans  
(zonage FEDER objectif II) 
 

��� �  TARIF : gratuit 
�
�
��� �  FICHE DÉTAILLÉE :   

plaquette 
�
��� �  CONTACTS CCI :  
Marie Stéphane CAZALS 
Animateur  
05 62 61 62 25  
ms.cazals@gers.cci.fr 
 
Martine SABATHIER 
Animateur  
05 62 61 62 54 
m.sabathier@gers.cci.fr 
 
Christine AVRIL 
Conseiller d’Entreprise 
05 62 61 62 18 
c.avril@gers.cci.fr 
 
 
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Aide à la transmission d’entreprises :  

�  un pré-diagnostic 
�  un compte-rendu de préconisations 

 
PRÉ REQUIS ET ENGAGEMENT DU CLIENT :  
Réunir tous les éléments nécessaires à la transmission d’entreprises (éléments comptables…) 
Disponibilité du chef d’entreprise – 1 demi journée 
 
PARTENAIRES : 
CRCI / Fonds Européens (FEDER) / Région Midi Pyrénées 
 
TEMPS ASSOCIÉ CCI CEEI À LA RÉALISATION DU PRODUIT :  
1,5  jour 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  
Transmettre son entreprise dans les meilleures conditions au moment opportun. 

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�
�
�
�
�
�
�

�6�6#�64�

 
 

Infos pratiques Accompagnement à la transmission 
d’entreprises 
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2.1. CERTIFICAT DE SIGNATURE ELECTRONIQUE  
�

� � �

�
�

��� �  PUBLIC :  
Entreprise, collectivité 
 

�
�
��� �  FICHE DÉTAILLÉE :   

Plaquette�
�
��� �  CONTACTS CCI :  
Fernande ULIAN 
Chargée de formalités 
05 62 61 62 60 
f.ulian@gers.cci.fr 
�
�
�
Véronique FLORES 
Chargée de formalités 
05 62 61 62 57 
v.flores@gers.cci.fr 
 
 

BBB�
"�	�����������
 
 
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Le certificat Chambersign est utilisé pour signer électroniquement des documents. Il fonctionne avec 
un outil de signature électronique. 
Certificats numériques pour : Net-Entreprises - le compte fiscal - TéléTVA - l’URSSAF - 
TéléCarteGrise - Système d’Immatriculation des Véhicules SIV - Répondre à un appel d’offre - 
Transmission des factures - Mail sécurisé - Courrier dématérialisé - Signature de documents - Accès 
sécurisé 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  
- Protéger vos transactions  
- Garantir la valeur juridique de vos échanges 
- Réaliser des économies dans la consommation de papier, d’encre et limiter l’usure des machines 
   (fax, imprimantes, …) 
- Accélérer le rythme des échanges d’informations grâce à Internet (rapidité, réactivité,..). 
- Créer des conditions d’une gestion plus efficace des documents de l’entreprise (classement, 
   archivage)  

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

 
 
 

30.06.09�

Infos pratiques Détenir un certificat électronique 
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2.2  INSCRIPTIONS AU REGISTRE DU COMMERCE ET DES SOCIETES     
 
 
 
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
Créateurs Repreneurs et chefs d’entreprises  
 

�  MODALITES : 

Enregistrement des dossiers après contrôle et 
transmission aux partenaires 
 

�  TARIF : 
 Différent selon les formalités 
�
�
�
��� �  CONTACT CCI :  
Fernande ULIAN 
Chargée de formalités 
05 62 61 62 60 
f.ulian@gers.cci.fr 
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Réaliser les formalités obligatoires (création d’entreprise ou d’établissement secondaire, modification 
concernant l’exploitant individuel ou la personne morale, cessation d’activité, radiation ...), au regard 
du Registre du Commerce et des Sociétés (RCS). 
Le Centre des Formalités des Entreprises (CFE) assure l’enregistrement et la transmission des 
déclarations  et des pièces justificatives aux divers organismes destinataires (Greffe du Tribunal de 
Commerce, Urssaf, Insee, Impôts, Organismes sociaux...).  
 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  
Simplification, réduction et sécurisation des formalités obligatoires pour les entreprises. 

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

 
 
 

30.06.09�

 
 
 
 
 
 

Infos pratiques Formalités d’entreprise 
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2.3  AIDE A LA CREATION / REPRISE D’ENTREPRISE (ACC RE) 
 
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
Chômeurs, Créateurs ou Repreneurs 
d’entreprises  
 

�  MODALITES : 

Remise du dossier  
Après contrôle le transmettre à l’URSSAF 
 

�  TARIF : 
 Gratuit 
�
�
�
��� �  CONTACT CCI :  
Fernande ULIAN 
Chargée de formalités 
05 62 61 62 60 
f.ulian@gers.cci.fr 
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
L’aide aux Chômeurs créateurs ou repreneurs d’entreprise ACCRE est une mesure d’encouragement 
à la création et à la reprise d’entreprise. 
Elle permet de bénéficier, sous certaines conditions, d’exonérations des charges sociales 
 
PRE REQUIS ET ENGAGEMENT DU CLIENT :  
- retirer le dossier de demande auprès du CFE 
- compléter le dossier et le déposer au CFE en même temps que la déclaration de création ou de 
  reprise d’entreprise, ou au plus tard le 45è jour suivant le dépôt 
 
TEMPS ASSOCIE CCI / CEEI 
30 mn / dossier 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  
Créer ou reprendre une entreprise dans les meilleures conditions. 

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

 
 
 

30.06.09�

 
 
 
 
 
 
 
 

Infos pratiques Formalités ACCRE 
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2.4  EXPORTATIONS DE MARCHANDISES  
 
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
Entreprises  
 

��� �  TARIF :  
Différent selon les formalités 

�
�
��� �  FICHE DÉTAILLÉE :   

Brochures par thème 
�
��� �  CONTACT CCI :  
Véronique FLORES 
Chargée de formalités 
05 62 61 62 57 
v.flores@gers.cci.fr 
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Réaliser les formalités liées aux opérations d'exportation. 
Bénéficier d’informations sur l'ensemble des formalités. Etre accompagné dans les opérations 
comme l'établissement du Certificat d'Origine et du Carnet A.T.A.  
Dépositaire des imprimés douaniers, le Service Conseils et Formalités de la CCI :  

�  procède en outre au visa des certificats d'origine, des factures ainsi que de tous dossiers 
liés à l'exportation 

assure l'émission des carnets ATA d'exportation temporaire, depuis la vente de l'imprimé jusqu'à sa 
restitution après utilisation, en passant par les renseignements sur son utilisation, la façon de l'établir, 
et par son visa. 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  

�
Simplification, réduction et sécurisation des formalités obligatoires pour les entreprises. 

  En cas de réclamation de la part des douanes étrangères, le Service Conseils et Formalités de la CCI   
   assure également la gestion du contentieux. 

�
�
�
�
�
�
�
�
�

30.06.09�

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Infos pratiques Formalités à l’export 
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2.5  CONTRATS D’APPRENTISSAGE 
 
 
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
Entreprises / Jeunes 
 

��� �  TARIF : 55 € 

�
�
�
��� �  CONTACT CCI :  
Corinne CASTEL 
Chargée de formalités 
05 62 61 62 17  
c.castel@gers.cci.fr 
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Réaliser les formalités liées à l’enregistrement des contrats d’apprentissage. 
 
PARTENAIRES :  
Centre de formation d’apprentis, DDTEFP, Conseil Régional, URSSAF, Rectorat 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  
Simplification, réduction et sécurisation des formalités obligatoires pour les entreprises. 

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

30.06.09�

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Infos pratiques Formalités apprentissage 
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2.6  VERSEMENT DE LA TAXE D’APPRENTISSAGE 
 
 
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
Chef d’entreprise employant au moins 1 
salarié 
 

��� �  MODALITES :  
Courrier : utiliser le bordereau envoyé par la CCI 
Informatique : par internet sur le site 
www.gers.cci.fr, 
 « taxe en ligne » 
�
�
��� �  CONTACT CCI :  
Dominique ROZES 
05 62 61 62 08  
d.rozes@gers.cci.fr�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
S’acquitter de façon simple de la taxe d’apprentissage. 
 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  
- Simplification des taches administratives  
- Sécurité fiscale 
- Garantie du respect du choix d'affectation aux divers établissements bénéficiaires 

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

30.06.09�

 
 
 
 
 
 
 
 
 

Infos pratiques S’acquitter de la taxe d’apprentissage 
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2.7  AVIS REGLEMENTAIRES  
 
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
Entreprises, porteurs de projet, organismes 
publics et privés 
 

�
��� �  MODALITES :   

Dans le cadre d’une procédure réglementaire - 
avis de la CCI indispensable  �
�
��� �  CONTACT CCI :  
Christine AVRIL 
Conseiller d’Entreprises 
05 62 61 62 18  
c.avril@gers.cci.fr 
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Emettre un avis sur :  
- des demandes concernant une carte de commerçant étranger, une naturalisation, une installation 
  ou une extension… 
- des demandes de naturalisation 
- des demandes de transfert de licence de débit de boissons (implantation dans une autre commune) 
- les Plan Locaux d’Urbanisme, les ouvertures exceptionnelles des magasins le dimanche… 
 
 

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

 
 

30.06.09�

 
 
 
 
 
 
 
 
 

Infos pratiques Avis règlementaires 
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3.1  CONDUIRE UNE RELFEXION SUR L’EVOLUTION DE SON ENTREPRISE  
       A MOYEN TERME  
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
Dirigeant d’entreprise 
 

��� �  TARIF : Gratuit 
�
�
��� �  CONTACTS CCI :  
Laurence MARQUÉ 
Animateur 
05 62 61 62 56 
l.marque@gers.cci.fr 
 
Marie-Stéphane CAZALS 
Animateur 
05 62 61 62 25 
ms.cazals@gers.cci.fr 
 
Martine SABATHIER 
Animateur  
05 62 61 62 54 
m.sabathier@gers.cci.fr 
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Etat des lieux de la situation interne de l’entreprise (ressources humaines, investissements, moyens 
techniques, innovation, …) et de son environnement (attentes des parties intéressées, marchés, 
concurrents,…) afin de détecter des priorités d’actions à court et moyen terme.  
 
PRÉ REQUIS ET ENGAGEMENT DU CLIENT :  
Rendez-vous avec le chef d’entreprise.  
Disponibilité du chef d’entreprise au minimum 2 heures 
 
TEMPS ASSOCIÉ CCI CEEI À LA RÉALISATION DU PRODUIT :  
1 jour 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  
- Prendre du recul par rapport à son activité quotidienne 
- Vision extérieure de l’entreprise 
- Mise en relation avec un collaborateur CCI CEEI ou un interlocuteur adapté  
- En fonction des besoins détectés : bénéficier dans un 2ème temps d’un accompagnement CCI CEEI 
  « sur mesure » (produits : international, qualité, aide au montage d’un dossier de financement, 
  ressources humaines, ….) 

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

30.06.09�

 
 
 
 
 

Infos pratiques Entretien d’approche stragégique 
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3.2  SE DEVELOPPER A L’INTERNATIONAL  
 
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
TPE / PME 
 

��� �  TARIF :  
Participation à des opérations commerciales 
Variable selon les destinations 

�
�
��� �  FICHE DÉTAILLÉE :   

Programme annuel des opérations 
commerciales internationales  
(CCI, UBIFRANCE) 
�
��� �  CONTACT CCI :  
Laurence MARQUÉ 
Animateur 
05 62 61 62 56  
l.marque@gers.cci.fr 
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Identification des principales préoccupations de l’entreprise en matière de développement 
international : recherche d’informations ou de contacts utiles sur les marchés, mise en relation avec 
les réseaux d’accompagnement à l’international (missions éco, CCI FE, VIE, UBIFRANCE, COFACE, 
DRCE, Partenariat France…), besoin de formation ou recrutement, participation à des opérations 
commerciales de type : salons internationaux, venues d’acheteurs ou missions de prospection. 
 
Proposition du programme régional de développement à l’international, Destination International en 
Midi-Pyrénées, comprenant : 
- des opérations de prospections commerciales à l’étranger : formules clé en main, logistique et 
  programme de RV avec des clients potentiels 
- participation à des salons internationaux : stands collectifs, assistance logistique… 
- des réunions d’informations Pays et thématiques 
 
PARTENAIRES OPERATIONNELS:  
CRCI, CCI de Midi-Pyrénées, Réseaux des  Missions Economiques à l’Etranger 
 
PARTENAIRES FINANCIERS : ���
DRCE, Conseil Régional, COFACE, UBIFRANCE 
 
PRE-REQUIS ET ENGAGEMENT DU CLIENT 
Avoir un budget prospection dédié au développement export 
 
TEMPS ASSOCIÉ CCI CEEI À LA RÉALISATION DU PRODUIT :  
1 à 2h 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  
- veille et information sur de nouveaux marchés internationaux 

  - perspectives de développement sur des marchés nationaux  

�
�
�
�
 

�
�
�
�

30.06.09 

 
 
 

Infos pratiques Accompagnement individuel à l’export 
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3.2  SE DEVELOPPER A L’INTERNATIONAL  
 
 
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
Entreprises désireuses de se développer à 
l’international 
 

��� �  TARIF : gratuit 
�
�
��� �  CONTACT CCI :  
Laurence MARQUÉ 
Animateur 
05 62 61 62 56 
l.marque@gers.cci.fr 
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Etre accompagné dans sa démarche de développement à l’International :  
- entretien en face à face avec le Chef d’entreprise ou le responsable export pour recueillir ses 
  besoins et préoccupations  
- analyse du contexte commercial de l’entreprise : organisation commerciale de l’entreprise, 
  motivation pour l’international, connaissance des nouveaux marchés visés, connaissance des 
  dispositifs à l’international, adaptation des produits (normes, …), aspects financiers (assurance 
  prospection, recrutement fonction nouvelles…)… 
- synthèse avec préconisation d’actions aux Chef d’entreprise : missions de prospection 
  commerciale, mode de financement, formations, information sur les marchés, réglementation 
  pays/produits….. 
 
PARTENAIRES : 
En France : réseau des CCI de Midi-Pyrénées : CCI International, COFACE, UBIFRANCE 
A l’étranger : les CCI Françaises à l’étranger et les Missions Economiques à l’étranger 
 
PRÉ REQUIS ET ENGAGEMENT DU CLIENT :  
disponibilité du chef d’entreprise d’1h minimum pour l’entretien en face à face. 
 
TEMPS ASSOCIÉ CCI CEEI À LA RÉALISATION DU PRODUIT :  
1/2 journée 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  
Aide à la réflexion permettant de structurer l’approche commerciale à l’international de l’entreprise 

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

30.06.09�

 
 
 
 
 

Infos pratiques Pré-diagnostic Export 



25 

 
 
 

�

�������������������-�������
3.3   MENER UN PROJET D’EXTENSION OU DE NOUVELLE IMPL ANTATION POUR  
        UNE ENTREPRISE  
 
 
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
Entreprise gersoise avec un projet 
d’extension d’activité ou de nouvelle 
implantation sur le Gers 
Entreprise souhaitant s’implanter dans le 
Gers 
 

��� �  TARIF : Gratuit 
�
�
�
��� �  CONTACTS CEEI :  
François BEDOUSSAC 
Chargé d’affaires 
05 62 60 68 61  
fbedoussac@ceei-gers.org 
 
 
Jean-Michel JUSTUMUS 
Chargé d’affaires 
05 62 61 68 63 
jeanmichel.justumus@ceei-gers.org   
 
 
Site internet : www.ceei-gers.org 
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Etre accompagné dans son projet d’implantation dans le Gers:  

�  identification du produit foncier et/ou immobilier adapté au besoin de l’entreprise 
�  informations sur le contexte et les conditions d’implantation 
�  informations sur les aides financières mobilisables 
�  ingénierie financière 
�  mise en relation/mobilisation avec/des partenaires (DDTEFP, ANPE, Banques, 

Collectivités…) et services utiles du territoire.  
-        aide au bon déroulement du projet d’implantation jusqu’à son terme. 

 
PRÉ REQUIS ET ENGAGEMENT DU CLIENT :  
Avoir un projet viable d’extension d’activité ou d’implantation dans le Gers. Avoir une ébauche de 
business plan.  
Disponibilité : au minimum ½ journée en face à face avec le collaborateur CEEI pour définir le besoin. 
 
TEMPS ASSOCIÉ CCI CEEI À LA RÉALISATION DU PRODUIT :  
3 à 10 jours suivant le projet 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  
Lisibilité claire des opportunités et avantages à s’implanter dans le Gers : présentation d’offres 
précises d’implantation. 
Avoir une interface unique avec tous les partenaires impliqués dans la réussite de l’implantation du 
projet.  
Coaching global du projet. 

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

30.06.09�

� � �

 

Infos pratiques Accompagnement d’un projet d’implantation 
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3.3   MENER UN PROJET D’EXTENSION OU DE NOUVELLE IMPL ANTATION POUR     
        UNE ENTREPRISE  
 
 
 

�
�

 
 

��� �  TARIF :  
Nous consulter 
�
�
�
��� �  CONTACTS CCI  CEEI:  
Paule BECHOT 
Chef de projet Plan RN 124 
05 62 60 68 64 
p.bechot@gers.cci.fr 
 
François BEDOUSSAC 
Chargé de mission 
05 62 60 68 61  
fbedoussac@ceei-gers.org 
 

�
Anne-Marie FABAS 
Secrétaire 
05 62 61 62 08 
�	������A�����

���� �

�
�
�
����������������
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�
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OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Service gratuit en ligne, à destination des entreprises gersoises et non gersoises,  accessible sur le 
site : http://www.gers.cci.fr, cette bourse de l’immobilier d’entreprise recense les bureaux, entrepôts, 
terrains, les locaux commerciaux et industriels, fonds de commerce à vendre ou à louer sur 
l'ensemble du Gers. 
 
PARTENAIRES :  
Les Collectivités locales et les professionnels de l’Immobilier adhérents + les particuliers 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  
- Représentativité de l’offre : géographique / location- vente 
  (typologie de produits : Bureaux / Entrepôts / locaux mixtes) 
- Actualité de l’offre 
- Contacts vers le propriétaire ou le vendeur 

�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

 
 
 
 
 
 
 

30.06.09�

Infos pratiques Bourse de l’Immobilier d’entreprise 
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3.4  MENER UN PROJET D’IMPLANTATION POUR UN ENTREPRE NEUR SOLO 
 
 

�
�

��� �  PUBLIC :  
SOLOS  
(net entrepreneur gersois) 
 

��� �  TARIF : gratuit 
�
�
�
��� �  CONTACT CCI :  
Christine AVRIL 
Conseiller d’entreprises 
05 62 61 62 18 
c.avril@gers.cci.fr�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

�

�

�
�

OBJECTIFS / DESCRIPTIF DU PRODUIT :  
Séance d’information, certains mercredis matin de 9h à 12h.  
Contenu de la séance :  
- de l’idée au projet : les approches fiscales, financières, sociales 
- les aspects réglementaires et contractuels,  
- les formalités administratives liées à une installation d’entreprise 
 
PRÉ REQUIS ET ENGAGEMENT DU CLIENT :  
Avoir un projet d’installation ou reprise de clientèle. 
 
APPORTS PRÉVUS POUR LE CLIENT :  

Avoir les premiers éléments nécessaires à l’installation.  
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

30.06.09�

  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Infos pratiques Mercredi de l’Installation  sur Inscription 


